
De nieuwe Mazak Nexus Optiplex 3015 fiber lasersnijmachine met automatisering van Fasani 
levert Quintall fors meer snijcapaciteit bij een betere snijkwaliteit. “We kunnen nu standaard werk 
onbemand snijden.”

weinig toe. “Met een zwaardere 
machine of een die kwalitatief beter 
werk aflevert, kunnen we weer ander 
werk binnenhalen. Zo breiden we 
stap voor stap onze positie uit.”

Geautomatiseerde fiberlaser
Afgelopen voorjaar heeft Quintall 
een Mazak Optiplex Nexus 3015 fiber 
in gebruik genomen. De lasersnijma-
chine, voorzien van automatisering, 
vervangt een CO

2
-laser. “We wilden 

een wisselaar om ’s nachts te kun-
nen doorsnijden. Dat ging niet met 
de oude machine. Daarom hebben 

gekomen en in 2008 zijn we vanuit 
klantvragen gestart met verspanen. 
Steeds meer klanten in de mechani-
satie en interne logistiek willen één 
leverancier”, zegt Beekenkamp, die 
verwacht dat deze trend doorzet. 
Tegelijkertijd biedt deze verbreding 
van het technologieaanbod Quintall 
de kans om aan andere sectoren toe 
te leveren, bijvoorbeeld lasersnijwerk 
of frees- en draaidelen aan meer alge-
mene industriële sectoren. Daarom 
wil hij met elke investering een stap 
vooruitzetten. Dezelfde draai- of 
freesbank kopen als er al staat, voegt 

Met investeren moet je altijd een 
stap verder gaan dan er al staat. 
Want dan kun je als bedrijf de vol-
gende stap maken en doorgroeien, 
vindt Wim Beekenkamp, directeur 
van Quintall. Afgelopen voorjaar 
heeft het metaalbedrijf in het 
Westland zowel in de verspaning 
als plaatbewerking geïnvesteerd. 
In de eerste plaats omdat steeds 
meer klanten uit voornamelijk de 
tuinbouwindustrie een one-stop-
shop toeleverancier zoeken en ze 
de lat qua kwaliteit hoger leggen. 
Daarnaast kan Quintall met onder 
andere de nieuwe fiber lasersnij-
machine de positie uitbreiden naar 
nieuwe markten. 

De tijd dat het buitenland het West-
land alleen maar kende van de toma-
ten, komkommers en andere groen-
ten is al lang voorbij. Tegenwoordig 
draait het steeds meer om de glas-
tuinbouwexpertise en -technologie 
die de regio exporteert, inclusief de 
logistieke oplossingen voor de voed-
selproductie. Metaalbedrijf Quintall 
in Kwintsheul ontwikkelt zich met 
deze sector mee. Vooral sinds direc-
teur Wim Beekenkamp met enkele 
overnames in het eerste decennium 
van deze eeuw, de basis heeft gelegd 
voor de one-stop-shop toeleverancier 
die de onderneming nu is. Daarmee 
speelt hij in op de vraag van op-
drachtgevers in de tuinbouwindus-
trie. “Vroeger deden we profielbewer-
king. Plaatbewerking is daar later bij 

‘Met investeren steeds
een stapje naar boven’
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we de nieuwe gekocht waarbij we 
vanwege de kwaliteit en de hogere 
snelheid voor een fiberlaser hebben 
gekozen”, zo legt Wim Beekenkamp 
de achtergrond van deze investering 
uit. De machine is voorzien van een 
6 kW laserbron en het Zeta 9 pak-
ket van Mazak. Zodoende wordt de 
nozzle gereinigd en gewisseld, de 
hoogte ingesteld, het focuspunt en 
diameter bepaald en dat allemaal in 
minder dan 30 seconden.  Daarnaast 
zitten er verschillende intelligente 
monitoringsystemen in het Zeta 9 
pakket, alles gericht op het manloos 
snijden. Gekoppeld aan een wisselaar 
van Fasani kan Quintall nu ’s avonds 
en ’s nachts onbemand plaatsnij-
den. Beekenkamp: “We hebben veel 
seriematig snijwerk. Door ’s nachts 
het standaard snijwerk te doen, 
gaat er veel meer materiaal door de 
machine heen.” Het Italiaanse Fasani 
is in Europa partner van Mazak en 
bouwt exclusief voor de Japanse 
machinebouwer wisselaars voor de 
lasersnijmachines. Bij Quintall staat 
een lineair systeem: in het verlengde 
van de machine staat de wisseltafel 
met daarnaast de Fasani wisselaar 
met programmeerbare zuignap-
pen. Er is één palletpositie voor het 
materiaal én één voor de gesneden 

plaat. Dankzij de lineaire opstelling 
blijft de wisseltafel goed toegankelijk 
voor het beladen van enkelstuks die 
gesneden moeten worden. De pro-
grammeerbare zuignappen zorgen 
ervoor dat alle plaatformaten van 
500 bij 500 tot 3000 bij 1500 mm en 
alle formaten daartussen, geladen 
kunnen worden. De Fasani wisselaar 
haalt de informatie over de plaat die 
geladen moet worden uit de Sche-
duler van de Mazak Nexus Optiplex 

Fasani is de Italiaanse partner van Mazak die in Europa basic automatiseringsoplossingen biedt. 
Qua besturing is de wisselaar gekoppeld aan de Scheduler van de Mazak lasersnijmachine en 
haalt daar alle informatie over het materiaal uit. 

Door de lineaire opstelling van de automatisering, blijft de Nexus Optiplex 3015 fiber ook goed 
toegankelijk voor het handmatig beladen van de snijtafel. 
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lasersnijmachine. Beekenkamp: “Tot 
nog toe snijden we ’s nachts hetzelf-
de materiaal en dezelfde plaatdikte. 
In de toekomst willen we verschil-
lende materialen en plaatdikten 
door elkaar gaan snijden. Dat kan 
als de platen in de juiste volgorde op 
de pallet gelegd worden.” De wis-
selaar meet telkens automatisch de 
plaatdikte, terwijl het Zeta 9 pakket 
ervoor zorgt dat de machine automa-
tisch wordt omgesteld. 

Tegen de stroom in investeren
Drie nieuwe machines kopen 
midden in de Coronacrisis, daar 
moet je lef voor hebben. Of toch 
niet? “De beslissing was natuur-
lijk al eerder gevallen”, zegt 
Wim Beekenkamp, directeur van 
Quintall. “Maar soms moet je ook 
tegen de stroom in durven inves-
teren.” Zo heeft hij in 2015, toen 
Nederland in de nadagen van 
de financiële en Eurocrisis zat, 
het 12.000 vierkante meter grote 
pand in Kwintsheul gekocht, dat 
toen al lang leeg stond. “Daarna is 
de business gaan groeien, inmid-
dels met 150 procent. Investeren 
doe je voor de lange termijn.” Dat 
geldt voor de investering in de 
drie Mazak-machines net zo. 
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machine nodig”, aldus Beekenkamp. 
Het is de tweede Mazak freesmachi-
ne; eerder al investeerde Quintall in 
een VCS-530 3-asser. Hetzelfde geldt 
voor de Quick Turn: er staat al een 
kleinere uitvoering Quick Turn 200 
zonder Y-as. “De nieuwe is zwaarder, 
heeft meer mogelijkheden dankzij 
de Y-as en we hoeven minder vaak 
gereedschap te wisselen.” Behalve on-
derdelen die deel uitmaken van een 
totaalpakket dat Quintall voor klan-
ten realiseert, worden er ook steeds 
vaker series voor derden gedraaid en 
gefreesd. 
Beekenkamp heeft bewust ervoor 
gekozen om de drie machines bij één 
leverancier te kopen. “Mijn voorkeur 
gaat uit naar één merk, omdat de 
mensen bekend zijn met de bedie-
ning en medewerkers dan makkelijk 
van machine kunnen wisselen.” Te-
gelijkertijd realiseert hij zich dat in 
de toekomst zeker in de verspaning 
de aard van het werk steeds nadruk-
kelijker de keuze voor de machine 
gaat bepalen. “Deze twee machines 
passen op dit moment goed bij het 
bedrijf. Afhankelijk hoe we ons ont-
wikkelen en welke nieuwe markten 
en klanten we aantrekken, moeten 
we de volgende keer opnieuw de 
machine kiezen die dan past.”

Dit artikel is tot stand gekomen in samen-
werking met Yamazaki Mazak Nederland.

Uitbreiding frees- en draaicapaciteit
Behalve de Mazak Nexus Optiplex 
3015 fiber heeft Quintall ook een 
nieuwe frees- en draaibank gekocht, 
respectievelijk de verticale 3-asser 
VCN-530C en een Quick Turn 2050 
MSY met Y-as en automatische sta-
faanvoer. “Sinds we gestart zijn met 
CNC frezen, is dit een belangrijker 
onderdeel van Quintall geworden. 
Daarom hadden we een zwaardere 

Wim Beekenkamp bij de nieuwe Mazak fiber lasersnijmachine, waarmee hij inspeelt op de 
hogere kwaliteitseisen van klanten én de productiviteit extra verhoogt door de automatisering van 
de lasersnijmachine.  
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Ondertoon van de markt blijft positief
Eind vorig jaar al zag Wim Beekenkamp signalen dat 2020 iets minder zou 
worden. “We zijn gewend elk jaar te plussen met omzet en resultaat. Nou, 
dan is het eens een jaartje minder. Ik heb de afgelopen maanden gemerkt 
dat iedereen voorzichtiger wordt, projecten zijn uitgesteld, maar de on-
dertoon van de business blijft goed.” Wereldwijd investeren landen in hun 
eigen voedselproductie en daar spelen de leveranciers van glastuinbouw-
technologie uit het Westland nog altijd een grote rol in. Het perspectief is 
redelijk goed. “Natuurlijk vallen er spetters als het regent, maar de mondi-
ale voedselproductie gaat toenemen. Daarom blijf ik voorzichtig optimis-
tisch.” Beekenkamp schat dat 80 procent van de producten die Quintall 
maakt uiteindelijk geëxporteerd wordt via de klanten van het metaalbe-
drijf. Hij is dan ook druk bezig om een salesafdeling op te zetten, zodat hij 
met het one-stop-shop principe niet alleen bestaande klanten nog beter kan 
bedienen maar ook nieuwe markten kan aanboren. “Commercieel willen 
we actiever worden. Op klanten afstappen, luisteren naar wat er speelt en 
dan goede kwaliteit maken en goede snelheid leveren.”

Voor klanten uit de tuinbouwmechanisatie 
en logistieke systeembouwers draait Quintall 
ook meer complexe onderdelen. 

Naast de nieuwe CNC-draaimachine is er 
ook een nieuwe CNC-freesmachine geko-
men, de VCN 530C. 
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